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JEUNES ENTREPRISES INNOVANTES

En utilisant les os du crane pour transmettre |a voix, le module de Newsteo libére les mains
des utilisateurs et élimine les brults pamsites

Newsteo fait entrer les sons
dans la téte de ses clients

= C'ext un bel anniversaire,
Aprés un an d'existence,
Newsteo vient de présenter
son premler prototype &
Euronaval, le salon internatio-
nal de I'armement naval. C'est
pourtant un ostéophone, sys-
téme qui utilise la boite cri-
nlenne pour transmettre

les sons vers |'oreille interne,
que la soclété varoise a mis au
point, L'objectif est de propo-
ser une solution de remplace=
ment au talkle-walkie.

Les avantages sont multiples:
le module; sans fil, ne capte et
ne transmet que la voix des
personnes équipées, D'une
portée de 150 métres, le sys-
téme est compact, s'intégre a
I'intéricur d'un casque de
chantier, de protection ou de

B T

sport, et est parfaitement
étanche & l'eau, Ia sueur

ou la poussiére.

Autant de caractéristiques qui
ont séduit les forcas navales
d'Intervention, avec lesquelles
Newsteo est en discussion,

les marins-pompiers et

la Société nationale des sauve-
teurs en mer (SNSM). La jeune
pousse, qui a investi plusieurs
centalnes de milliers d'euros
dans la eanception de ce pro=
totype, espére convaincre auss|
des industriels. Les marchés
visés sont le B=TP, |"industrie
pétroliére, la chimle,.. ou
encore les sports mécaniques
ou nautiques! Newsleo ne
visait pourtant pas cc marche.
Les fondateurs, Franck
Przysiek, 32 ans, et Philippe

L INNOVATION
“ Newstzo 2 appligué membrane reproduit les vibrations
Fostéophonie - transmission des  des cordes vocales et propage le son
SONS par Jes 05 - @ un emetteur-  vers "oreille interne sans passer par
récepteur intégré dans un casque.  le tympan. En émission, I'appareil

Une membrane ﬂ_umh, placss apte les vibrations induites par
contre la bofte crinienne, Ies condes vocales du porteur et
sert & |a fois de microphone et les transforme en signal radio.

d'écouteur. Quand le porteur du
@sque reqolt un message, la

(e systeme, qul laisse les mains
libres, ne transmet que ia vobc.
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Guenebaud, 42 ans, qui
avaient ceuvré dans la méme
start-up SCM Microsystems 3
I"époque de la bulle internet,
voulaient développer des cap=
teurs industriels sans fil. Cest
sur ce projet et sous le nom
de Cyrlink qu'ils obtiennent
en 2005 le prix émargence

du ministére de la Recherche.
L'année suivante, ils sont lau=-
réats du prix création-déve-
lappement. A la clé,

LOO000 eurns et les premigres
ventes de capleurs.

LES PREMIERS MODULES
ARRWERONT EN AVRIL

Mais entre-temps, &n prospec-
tant des clients, las fandateurs
discutent avec les pompiers.
Pour eux, le probléme se situe
alllaurs, «Au feu, |Is ont
besoin d'avoir les mains libres
et de communiquer clairement
malgré le vacarme alentours,
explique Philippe Guénebaud.
La solutlon identifiée, 'ostéo=
phonie, répond aussi aux
besoins d'autres secteurs,
wNous avons alors deécidé de
tout miser sur cette Innova-
tion, » Al point de changer

le mom de la société en
Newsteo en octobre dernier.
Sur fa technologie et la télé-
métrie, il y avait peu de choses
# inventer. «Lostéophonie est
connue depuis plus de deux
cents ans», reconnait le fon-
dateur, ("est sur I'ergonomie et
les applications que les asso-
clés ont travalllé, En un an,
sept brevets ont &té déposes.
El ses dirigeants finalisent
aujourd'hui une levde de
fonds de 500000 euros. Quant
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mmlm Les fondateurs,
_personnes privées

rﬂfuﬁl‘ 10 parsonnes

a I'ostéophone, il entre en

phase pilote. Les trois mois

& venir vant &tre consacres

A I'optimisation avec

des clients cibles. Les pre-

miers modules, produits en

France par des sous-traitants,

devraient Etre prits en avrll,

pour un colt unitaire

de 200 curos.

L'équipe est optimiste.

Elle vise 1 millinn d'ecuros

de chiffre d"affaires en 2007

et l'embauche de dix person-

nes. Pourguoi pas?

Leur astéophone intéresse

un industriel du B-TP. 5"il est

convaincu, ce seront 35000

casques & dquiper. L'étape

suivante : une négociation

avec les fabricants de cas-

Ques, pour y intégrer le

module deés la conception. &
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